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Аннотация
Во второй книге автор проекта «Роббио» - молодой инженер-

разработчик Федор Полесов - знакомится с таинственным
Никоном, который восхищен его биороботами с искусственным
интеллектом и готов инвестировать. Условие Никона – внедрить
недостающие, по его мнению, элементы в творения «Роббио».
С этой целью он приводит в лабораторию Федора чудаковатого
биотехнолога Амадея. «Добавка» Амадея невероятно ускоряет
процесс создания биороботов. Первые образцы проявляют
поразительные способности. Но Никон недоволен...

Тем временем, Макар и его команда друзей и животных
продолжают искать причину исчезновения животных. Им
помогают посланцы из страны Миу, которая находится в царстве
животных. Ребятам кажется, что им удалось определить алгоритм
исчезновения. Они создают платформу, чтобы объединить людей,
готовых помочь вернуть животных в человеческую реальность.
Победит ли движение за возвращение животных или коварство
темных сил, которым выгодно исчезновение? Скоро узнаем.
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Глава 1
 

«Если птица в клетке тесной -
Меркнет в гневе свод небесный.
Стихотворение
Дому жребий безысходный
Предвещает пес голодный.
Мальчик жаворонка ранит -
Ангел петь в раю не станет...
Лань, бродя на вольной воле,
Нас хранит от скорбной доли...
Радость с грустью пополам
Суждено изведать нам.
Помни это, не забудь -
И пройдешь свой долгий путь.»

Из «Прорицаний невинного» Уильяма Блейка, 1863

«Что же дальше?…»
Фёдор Полесов, молодой инженер-разработчик в области

биотехнологий, сидел в угрюмой задумчивости на кожаном
диване вестибюля. В отеле «Луксор» только что закончи-
лась престижная научно-техническая конференция по ро-



 
 
 

бототехнике. Учёные, руководители научных организаций и
стартапов, инвесторы — все, кто был заинтересован в раз-
витии новых технологий, съехались сюда, чтобы найти друг
друга.

«Столько усилий потрачено… Мы так верили в наш про-
ект! Надеялись, мечтали, что оценят. И всё зря...» - размыш-
лял разработчик о неудавшейся презентации своего первого
стартапа.

Оказалось, что в ученых кругах мыслили иначе. А бизне-
сменам хотелось, чтобы новая технология давала мгновен-
ный результат, вот тогда контракт обеспечен.

- Я внимательно прослушал вашу презентацию, - услышал
Фёдор голос за спиной. – Впечатляет…

Полесов обернулся. Позади, в паре метров от него, двое
мужчин в строгих деловых костюмах обсуждали что-то. Мо-
лодой человек отнёс долетевшую до него фразу на их счет.
«Кто-то был сегодня убедительнее меня. Или, точнее ска-
зать, все, кроме меня». Он грустно усмехнулся.

- Нет, вы были весьма убедительны, - снова прозвучал
голос, теперь совсем близко. Рядом с ним на диване си-
дел незнакомец: чёрные усы, ухоженная бородка, заострён-
ные концы которой были длиннее середины. Укороченные
брюки, длинный пиджак, фетровая шляпа-котелок, кожаные
перчатки – всё чёрного цвета. Рукава с отворотом оголя-
ли мускулистые предплечья. Небольшая, изящная буквенная
татуировка на левой руке. На крупном, прямом носу непро-



 
 
 

ницаемые солнцезащитные очки. Туфли из превосходной
чёрной кожи украшали вставки со змеевидным узором. На
шее, поверх костюма, тёмно-фиолетовый шёлковый шарф.

- Не уверен… - оглядывая незнакомца, осторожно отве-
тил Фёдор. Разве он произнёс свою последнюю фразу вслух?
– Я как-то не почувствовал интереса публики к моему про-
екту. Если только её ледяное молчание не означало немой
восторг.

- Ну, молодой человек, - парировал незнакомец в котел-
ке, - ваши идея и предложение настолько прогрессивны, что
многие не до конца понимают последствия от их осуществ-
ления. Люди в массе своей недальновидны, и это, как ни
странно, может относиться и к деловым кругам. Хотя, впро-
чем, что тут странного?.. Большинство предпринимателей
интересует сиюминутная выгода. Если результата не будет
уже завтра, они теряют интерес к такому предложению.

Фёдор промолчал и лишь подумал: «Ну, хоть нашёлся
один человек, который мыслит со мной одинаково».

- Что же вы собираетесь делать дальше?... – спросил боро-
дач. - О, прошу прощения, я не назвал себя… - Из внутрен-
него кармана своего дорогого костюма он достал визитку и
протянул её разработчику. На одной стороне в самом центре
крупным жирным шрифтом было напечатано «Никон». Мо-
лодой человек перевернул карточку - на чёрном фоне крас-
нели слова «финансовый консультант» и номер мобильного.

- А… фамилия, отчество?..



 
 
 

- Просто Никон. Как на визитке. Этого вполне достаточно.
Не люблю церемоний. Ну так..?

И человек в котелке вопросительно посмотрел на Полесо-
ва, давая понять, что всё ещё ждёт ответа на вопрос. Фёдор
смутился. Он сам хотел бы знать.

- Аа… м-м… Буду пробовать другие способы… Чест-
но говоря, я ещё не решил… Я так надеялся на эту воз-
можность. Ну знаете: такая конференция – это место, где,
по идее, собираются единомышленники… Люди с деловой
жилкой, имеющие цель…

- И средства, - добавил Никон.
- Да, и это, безусловно… Не все, конечно… - Фёдор вздох-

нул.
- Но вы надеялись на это, по крайней мере, - сказал за мо-

лодого разработчика Никон. Тот молча кивнул и посмотрел
на проходящих мимо. Вестибюль заполнился людьми – кто-
то шёл к выходу, кто-то, наоборот, входил… Суета… Гул го-
лосов…

- Не хотите отобедать? – спросил Никон и пояснил, – ра-
зумеется, это не просто предложение разделить со мной тра-
пезу. Деловой обед – бизнес-ланч, как принято говорить.
Здесь, в отеле, неплохо кормят…

- Вы… хотите поговорить со мной о проекте? – уточнил
Фёдор. Он сомневался, что эта беседа принесёт плоды. С
другой стороны - что он терял?

- Угадали, молодой человек. Чтобы устранить всякие со-



 
 
 

мнения, - будто прочитал его мысли Никон, - замечу, что ва-
ша идея и её разработки меня заинтересовали. Я хотел бы
обсудить с вами детали нашего возможного сотрудничества.

Фёдор согласился, и мужчины направились в ресторан
отеля.

- О простите, я забыл дать вам свою визитку, - сев за сто-
лик, извинился молодой человек и полез в рюкзак за бумаж-
ником, в котором лежали его визитные карточки.

- Фёдор Полесов, технолог-разработчик, проект «Роб-
био», - прочитал вслух Никон. – Полагаю, у вас есть коман-
да? Помощники?

- Ммм… да, нас двое. Я знаю, этого мало, но это наш стар-
тап, и мы очень надеемся… верим, что у нас получится.

- Ваша проблема в том, молодой человек, что вы не слиш-
ком красноречивы. Если уж говорить откровенно, - начал
Никон, сделав заказ официанту для себя и Фёдора и отдав
обратно меню. – Вам следует научиться подавать свои идеи.
Или найти кого-то, кто бы сделал это за вас. Что касается са-
мого проекта - ваши биороботы с искусственным интеллек-
том - он… гениален.

Фёдор почувствовал себя так, будто у него вдруг выросли
крылья:

- Вы увидели это?
- Да.
- И вам, в отличие от других, это не кажется фантастикой?
- Нет. Но тот образец, что вы продемонстрировали на



 
 
 

экране… ему не хватает пары деталей.
- Да, я тоже это понимаю. Его ИИ ещё слишком… негиб-

кий, - он осёкся. Вдруг его слова ослабят интерес к проекту?
– Но мы работаем над этим!

- Ну конечно, - с невозмутимым видом согласился Ни-
кон. – Но вот вопрос: сколько времени это займёт? Сколько
нужно, чтобы ваш Роббио обрёл способность развивать свой
интеллект, самосознание, способность к познанию самосто-
ятельно? И как это можно ускорить?…

- У нас есть кое-какие идеи, - убеждённо заявил Федор.
– Правда, они требуют проверки, а на это нужны дополни-
тельные средства.

- Которых у вас нет. Я прав? – подсказал Никон, наклоня-
ясь вперёд к Фёдору.

Молодой человек вздохнул.
- Мы ищем.
- Вы нашли.
- Простите?..
- Считайте, что вы нашли, - чётко повторил бородач. – Я

ваш ангел-инвестор. И не только…
Фёдор просиял. Никон, видя, что молодой человек поте-

рял дар речи, продолжил:
- Ваша идея имеет захватывающие перспективы. Даже вы

не представляете сейчас какие. И я намерен эти перспективы
поддержать и вдохнуть в них жизнь. Поэтому помимо вло-
жений я хотел бы добавить кое-что к вашей технологии. Но



 
 
 

этот вопрос мы обсудим с вами в лаборатории, где вы озна-
комите меня с материалами своих разработок.

Никон заметил на лице разработчика некоторое замеша-
тельство.

- Ах да. Понимаю. Вы опасаетесь кражи интеллектуальной
собственности.

Фёдор замотал, было, головой – этот Никон читал его мыс-
ли, как раскрытую книгу. Неужели его лицо так красноречи-
во? Он прав, надо работать над собой…

- Не волнуйтесь, молодой человек. Мы составим контракт
по всем человеческим правилам, - заверил новоявленный
инвестор, сдвинув очки так, что стало видно его глаза. В них
блеснул холодный огонёк: – Вы останетесь довольны.
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