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Саммари книги «Найди свою нишу. Как преуспеть, работая в узком сегменте»

Крис Дрейер руководит своим агентством, успешно продвигающим сайты. Практическое руководство «Найди свою нишу» он создал исходя из своих ошибок и успехов и включил в него не только множество примеров из собственного рабочего опыта, но и мировой практики ведения бизнеса.
Выбор ниши дает преимущества, которые легко применить в любой сфере бизнеса. Вы узнаете, как правильно выбрать направление и найти свой сегмент рынка, который может принести многомиллионный доход.
Начало

В 2006 году Крис Дрейер вел внеклассные занятия для трудных подростков и тренировал детскую команду по баскетболу. Ему хотелось освоить новую сферу деятельности и, конечно, заработать. Навскидку он выбрал партнерский маркетинг и открыл свой первый сайт, задал ему тему «Как убрать второй подбородок» и внезапно попал на первое место в поисковой выдаче Google. Оказалось, словосочетание «двойной подбородок» пользовалось спросом.

Конец ознакомительного фрагмента.
Текст предоставлен ООО «Литрес».
Прочитайте эту книгу целиком, купив полную легальную версию на Литрес.
Безопасно оплатить книгу можно банковской картой Visa, MasterCard, Maestro, со счета мобильного телефона, с платежного терминала, в салоне МТС или Связной, через PayPal, WebMoney, Яндекс.Деньги, QIWI Кошелек, бонусными картами или другим удобным Вам способом.
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