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Online MLM
В чём заключаются секреты построения сверхуспешного бизнеса в сфере сетевого маркетинга? Если бы вы спросили 30 лучших дистрибьюторов и лидеров отрасли, вы бы получили 30 разных ответов, в которых было бы много общего. У каждого из них также было бы своё уникальное представление о том, что для этого нужно, основанное на их собственном опыте, которым не обязательно поделились бы другие.
На протяжении более 50 лет многие ведущие специалисты в области сетевого маркетинга по-своему рассказывали о том, как можно изменить свою жизнь с помощью дохода, который меняет жизнь, о возможности заниматься увлекательной и приносящей удовлетворение работой и о шансе навсегда изменить жизнь многих людей.
Каждый из этих выдающихся людей успешно передал основные принципы, которые позволили их ученикам (их последователям) изменить жизнь многих людей, создавая богатство и личную свободу.
Все эти эксперты, построившие свое личное состояние с помощью сетевого маркетинга, выработали собственное представление о том, что требуется для этого процесса. И каждый из них добился особых успехов, которые помогли их командам в некоторой степени повторить их достижения.
Это особый дар, который воплощает в себе сетевой маркетинг: те, кто достигает высочайшего уровня достижений, должны были сделать это, поддержав нескольких других людей, чтобы они могли повторить их успех и создать собственные сетевые династии. Ни одна другая профессия не вознаграждает своих представителей так, как сетевой маркетинг, за тот уровень успеха, который они способны передать другим. Сетевики действительно зарабатывают столько, сколько стоят!



Ниже приведены главы, о которых вы узнаете из этого удивительного отчета:
Введение
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Каковы секреты создания сверхуспешного бизнеса в сетевом маркетинге? Если бы вы спросили 30 лучших дистрибьюторов и лидеров отрасли, то получили бы 30 различных ответов, хотя и с множеством общих черт. Каждый из них обладает уникальным пониманием того, что необходимо для достижения успеха, основанным на их личном опыте, который не всегда разделяется другими.
На протяжении более 50 лет в области сетевого маркетинга многие выдающиеся лидеры и тренеры-эксперты по-своему дарили людям возможность изменить свою жизнь, занимаясь увлекательной и полезной работой, а также шанс оказать влияние на жизни множества людей. Этих замечательных людей объединяет то, что они смогли передать своим ученикам (даунлайнам) основные принципы, которые помогли им выйти на рынок и повлиять на жизни людей, создавая богатство и личную свободу в процессе работы.
Все эти эксперты, которые создали свои личные состояния в сетевом маркетинге, выработали собственное понимание этого процесса. У каждого из них есть свои отличительные черты успеха, которые помогли их командам в той или иной степени повторить их достижения.
В этом и заключается особый дар сетевого маркетинга: те, кто достигает наивысшего уровня достижений, должны были сделать это благодаря поддержке нескольких других людей, которые повторили их успех и создали собственные сетевые династии. Ни одна другая профессия не вознаграждает своих членов за уровень успеха, который они способны передать другим. Сетевики действительно получают то, чего они заслуживают!
Глава 1: Почему именно онлайн MLM
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Выживание в мире MLM – это настоящее испытание, особенно учитывая, как он может быть сложным. Однако, несмотря на все трудности, MLM или сетевой маркетинг остается популярным способом заработка.
В основе сетевого маркетинга лежит идея создания сети людей, которые покупают и продают товары. Что может быть лучше для формирования такой сети, чем всемирная паутина – Интернет? Согласно данным Internet World Stats, в 2016 году более 1 миллиарда человек по всему миру пользовались интернетом. Поэтому неудивительно, что именно в интернете можно найти идеальные условия для развития сетевого бизнеса.
Преимущества работы в интернете просто огромны: вы можете работать из дома, общаться с заинтересованными людьми, ваш бизнес будет работать на вас 24 часа в сутки 7 дней в неделю, а расходы на эксплуатацию будут низкими. Вы также можете легко выйти на международный уровень. Но самое главное – каждый может стать успешным в этой сфере, не обладая какими-либо компьютерными навыками.
Пассивный доход

Одним из главных преимуществ онлайн-MLM является возможность получать пассивный доход. Что же такое пассивный доход? Это доход, который поступает регулярно и не требует от вас особых усилий для его поддержания. Он тесно связан с так называемым «нетрудовым доходом». Это один из немногих наиболее жизнеспособных способов получения остаточного дохода, который остается после того, как вы вкладываете усилия в развитие бизнеса. В отличие от других способов получения остаточного дохода, таких как предоставление услуг или членские сайты, вам не нужно иметь свой собственный продукт для достижения успеха!



Те же усилия, но с лучшим результатом
Во-вторых, сетевой маркетинг требует примерно тех же усилий, что и продвижение партнерских программ, но с одним важным отличием: в отличие от обычных партнерских программ, вы получаете доход снова и снова! Более того, вы можете рассчитывать на многоуровневые комиссионные, которые генерируются вашими нижестоящими линиями!

Превосходит традиционный сетевой маркетинг

Самое замечательное в сетевом маркетинге – это то, что он выходит за рамки традиционного сетевого маркетинга. Большинство традиционных компаний сетевого маркетинга продвигаются традиционным способом, то есть через личные встречи с потенциальными клиентами. Однако с помощью интернета вы можете находить перспективных клиентов, не выходя из дома! Всего лишь сидя за компьютером с чашкой кофе, вы начинаете зарабатывать! Это действительно здорово!

Кроме того, бизнес сетевого маркетинга легче автоматизировать и масштабировать. Все процессы оцифрованы, что позволяет вам экономить силы, время и деньги!

Глава 2: Девять вещей, необходимых для успеха в сетевом маркетинге
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В мире сетевого маркетинга капитал не является самым важным аспектом. Будущее не покупается за деньги, его создают ваши навыки. Если у вас есть деньги, но нет навыков, вы все равно остаетесь бедными. Если у вас есть амбиции, но нет смелости, вы рискуете стать банкротом.

Однако для успеха нам нужно немного денег и много смелости. Продавая и покупая, вы делитесь своим энтузиазмом и верой в продукт и возможности. Как только клиент говорит «да», попросите у него деньги и отправляйтесь за товаром. Повторяя этот процесс несколько раз, вы сможете успешно покупать и продавать. Но никогда не позволяйте деньгам удерживать вас от возможностей, если у вас есть настоящие амбиции, вера и мужество.

Давайте подведем итоги и рассмотрим все аспекты. Когда мы начинаем любое предприятие или бизнес, будь то на полный или неполный рабочий день, мы все знаем, как важно иметь много капитала (денег). Но я уверен, что мы оба знаем или, по крайней мере, слышали о людях, которые начинали без капитала, а затем сделали состояние. Особенно это касается сетевого маркетинга.

Я считаю, что есть вещи, которые ценнее капитала и могут привести вас к предпринимательскому успеху в построении процветающего бизнеса сетевого маркетинга.




Позвольте мне перечислить их:

Время

Время – это самый ценный ресурс, который у нас есть. Его нельзя потратить впустую или отдать кому-то другому. Мы откладываем время, чтобы инвестировать его в проекты, которые могут принести пользу обществу, в надежде на финансовую отдачу. Теперь у нас есть время капитала. Насколько же ценно время? Правильно вложенное время может стоить целого состояния. В то же время, потраченное впустую, может привести к разрушению. Вложенные часы способны творить чудеса, поэтому не бойтесь инвестировать в себя.




Отчаяние

У меня есть подруга по имени Лидия, которая вложила свой первый доллар в новый бизнес сетевого маркетинга из отчаяния. Она сказала: «Мои дети голодают, я должна сделать это. Если это не сработает, то что мне делать?» С этой мыслью она купила несколько рекламных листовок, чтобы иметь возможность продавать товары в розницу, собирать деньги, а затем закупать их оптом и доставлять покупателям.




Решимость

Решимость – это когда человек говорит: «Я сделаю». Сначала Лидия думала: «Я должна найти покупателя». Это было отчаяние. Затем она сказала: «Я найду кого-нибудь, пока не закончился первый день». И конечно, она нашла человека. Она подумала: «Если это сработало один раз, то сработает и снова». Но следующий человек отказался. Что же теперь делать?




Мужество

Мужество – это самое ценное, что есть у человека. Даже если у вас есть всего лишь один доллар, но при этом много мужества, я могу с уверенностью сказать, что вас ждёт светлое будущее. Смелость может творить чудеса, несмотря на любые обстоятельства. Разве мы не слышали о невероятных историях, которые люди рассказывают о том, как они выбирались из самых сложных ситуаций?

Например, истории из Афганистана и Ирака – это классические примеры того, как люди, оказавшись в аду, находили в себе силы выбраться. Нельзя недооценивать человеческий дух. Мужество проявляется не благодаря обстоятельствам, а вопреки им.

Когда Лидия совершила три или четыре продажи и начала действовать, ее охватили амбиции. Она думала: «Если я могу продать три, я могу продать 33. Если я смогу продать 33, я смогу продать 103». Это было потрясающее осознание! Теперь Лидия была ослеплена своими мечтами о будущем.




Вера

Затем она начала верить в то, что у неё хороший продукт и хорошая компания. Она верила в себя, ведь она была матерью-одиночкой с двумя детьми и без работы. «Боже мой, у меня всё получится!» – думала она. Её самооценка начала расти, и это было самое ценное вложение. Деньги не могут сравниться с верой.

Представьте, если бы у вас был миллион долларов, но при этом не было бы веры. Вы были бы бедны, а не богаты. И это ещё одна причина, по которой Лидия сегодня является миллионершей.




Изобретательность

Используйте все свои способности. Возможно, до сих пор вы применяли для работы лишь десятую часть своего мозга. Но что, если бы вы смогли раскрыть остальные девять десятых? Вы не поверите, какие удивительные вещи могут прийти вам в голову.

Изобретательность – это то, что стоит дороже денег. Все, что вам нужно, – это один доллар и ваша изобретательность. Подумайте, как можно воплотить вашу идею в жизнь, чтобы она работала, работала и работала.




Сердце и душа

Что может заменить настоящие чувства? Не деньги, ведь за них нельзя купить душу и сердце. Эти качества ценнее любого богатства. Миллион долларов без них – это не жизнь. Вы будете неэффективны.

Но именно сердце и душа – это та невидимая магия, которая движет людьми. Они побуждают их покупать, принимать решения, действовать и откликаться.




Личность

Вам нужно развивать свою индивидуальность. Вы уже обладаете уникальным характером, который делает вас особенным. Совершенствуйте его каждый день, чтобы быть эффективным в общении с разными людьми: детьми, бизнесменами, богатыми и бедными. Становитесь уникальной личностью, которая чувствует себя уверенно в любой ситуации.




Ценный список

Этот список стоит дороже денег. Имея всего один доллар и этот список, вы можете использовать силу сетевого маркетинга, чтобы изменить свою жизнь. Мир принадлежит вам, и вы можете выбрать, какую его часть хотите освоить, какое развитие выбрать для себя. Я открыл вам секрет, как создать капитал, который будет более ценным, чем деньги, и сможет обеспечить ваше будущее и благосостояние. Помните, что вам не хватает только ресурсов, чтобы реализовать свой потенциал.


Глава 3: Как создавать лиды
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Маркетологи понимают, что одна из самых важных задач – это привлечение как можно большего количества потенциальных клиентов. Эффективная система генерации лидов позволяет поддерживать воронку продаж даже в периоды отсутствия активности. Однако, к сожалению, только один из десяти маркетологов считает, что их кампании по привлечению клиентов действительно работают.

В любой кампании по генерации лидов существует множество компонентов, и порой бывает сложно определить, какие из них требуют особого внимания. В этом видео мы рассмотрим различные методы, которые помогут вам привлечь новых клиентов.

Реклама по электронной почте

Реклама по электронной почте, также известная как маркетинг по электронной почте, остается самым простым и в то же время наиболее эффективным способом привлечения новых клиентов. Исследование Experian показывает, что каждый доллар, вложенный в маркетинговые инициативы по электронной почте, по-прежнему приносит маркетологам примерно 44,25 доллара прибыли. Этот факт свидетельствует о том, что потребители хорошо знакомы с электронной почтой, а также о гибкости и универсальности этого маркетингового инструмента.

В этом посте я хотел бы поделиться некоторыми принципами и передовыми практиками маркетинга по электронной почте, которые помогут вам эффективно привлекать новых клиентов.

Программное обеспечение для автоматизации маркетинга предоставляет маркетологам уникальную возможность создавать «треки» электронной почты внутри программы. Маркетинговый трек представляет собой серию электронных писем, которые доставляются в определенный период времени для конкретной группы покупателей или области интересов.

Позвольте мне пояснить на примере. Если бы вы были менеджером по маркетингу в IT-консалтинговой компании, вы могли бы создать маркетинговые треки для разных категорий клиентов: технических, финансовых и конечных пользователей. Кроме того, вы могли бы разработать треки по темам, таким как безопасность данных, масштабируемая инфраструктура и резервное копирование систем.

Как маркетолог, вы можете создавать и планировать эти рассылки заранее, что позволит вам эффективно формировать целостную коммуникацию, которая будет полезна вашей аудитории. После разработки маркетинговых треков вы можете легко и быстро направлять людей в эти потоки сообщений вручную или на основе поведения пользователей.

Последовательная и актуальная электронная переписка поможет вам укрепить доверие и авторитет среди потенциальных клиентов. Она также поможет сохранить ваш бренд в памяти, когда лица, принимающие решения, будут готовы выбрать решение.


Конец ознакомительного фрагмента.

Текст предоставлен ООО «Литрес».

Прочитайте эту книгу целиком, купив полную легальную версию на Литрес.

Безопасно оплатить книгу можно банковской картой Visa, MasterCard, Maestro, со счета мобильного телефона, с платежного терминала, в салоне МТС или Связной, через PayPal, WebMoney, Яндекс.Деньги, QIWI Кошелек, бонусными картами или другим удобным Вам способом.
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