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Введение

 
 

Цели методического пособия
 

Целью данного методического пособия является разработка и систематизация эффек-
тивных методов и инструментов для анализа и оспаривания сделок в процедурах банкротства.
Это включает как практическое руководство для применения на практике, так и инновацион-
ные подходы для оценки целесообразности и минимизации рисков.

Задачи методического пособия

– Определение понятий и видов сделок:
Выделение ключевых категорий сделок, подлежащих оспариванию.
Установление критических характеристик сделок, которые могут повлиять на их оспа-

ривание.
– Анализ законодательных и правовых оснований:
Обзор действующего законодательства, регулирующего оспаривание сделок в  рамках

банкротства.
Идентификация основных юридических норм и их применения на практике.
– Разработка инновационных методов анализа:
Внедрение экономических моделей прогнозирования для оценки вероятности успешного

оспаривания сделок.
Применение математических моделей и алгоритмов машинного обучения для анализа

сделок и выявления потенциальных рисков.
Использование AI-алгоритмов для автоматизации процесса анализа сделок и принятия

решений.
– Создание практического руководства:
Разработка пошаговых инструкций и  алгоритмов для применения методов анализа

и оспаривания сделок.
Предоставление шаблонов и  примеров для практического использования в  реальных

ситуациях.
– Изучение особенностей оспаривания сделок в разных юрисдикциях:
Сравнительный анализ практик и опыта в различных странах для выявления лучших

практик и адаптации их к российскому контексту.
– Предоставление рекомендаций и выводов:
Формулирование основных выводов и рекомендаций на основе проведенного анализа.
Подготовка предложений по  совершенствованию правоприменительной практики

и внедрению инновационных методов.
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Актуальность темы

 
Актуальность темы оспаривания сделок в процедурах банкротства обусловлена рядом

ключевых факторов, которые подчеркивают важность и необходимость разработки и приме-
нения инновационных методов в этой области.

1. Увеличение количества процедур банкротства
В  последние годы наблюдается значительный рост числа процедур банкротства как

в России, так и  за рубежом. По данным Федеральной службы государственной статистики,
в 2023 году в России было зарегистрировано 3,000 случаев банкротства юридических лиц, что
на 12% больше по сравнению с предыдущим годом. Увеличение числа банкротств приводит
к росту числа сделок, подлежащих оспариванию. По данным исследований, около 25% из этих
дел включают вопросы оспаривания сделок, что подчеркивает высокую актуальность темы.

2. Экономические потери и риски для кредиторов
Оспаривание сделок является важным инструментом защиты прав кредиторов и восста-

новления справедливости. Сделки, совершенные в преддверии банкротства или с нарушением
законодательства, могут существенно повлиять на распределение активов и финансовое состо-
яние компании. Неправильное или неэффективное оспаривание сделок может привести к зна-
чительным экономическим потерям для кредиторов. По данным Всемирного банка, примерно
30% всех процедур банкротства на международном уровне включают вопросы оспаривания
сделок.

3. Нехватка эффективных инструментов для анализа и прогнозирования
На  текущий момент существует дефицит современных инструментов и  методов для

комплексного анализа сделок и  прогнозирования их оспаривания. Используемые в  прак-
тике методы часто не учитывают современные технологические возможности, такие как алго-
ритмы машинного обучения и искусственный интеллект. Это создает потребность в разработке
и внедрении инновационных методов анализа сделок, что повысит их эффективность и точ-
ность.

4. Необходимость улучшения правоприменительной практики
Существующие правоприменительные практики в области оспаривания сделок требуют

значительных улучшений. Потребность в создании эффективных и понятных инструментов
для практического применения подтверждается отзывами профессионалов и практиков. Мето-
дическое пособие предлагает новые подходы и решения, которые могут улучшить правопри-
менительную практику и обеспечить более эффективное защиту прав кредиторов.

5. Международный опыт и адаптация к российскому контексту
Изучение международного опыта оспаривания сделок и  адаптация лучших практик

к российскому контексту представляет собой актуальную задачу. Сравнительный анализ прак-
тик в различных юрисдикциях позволит выявить эффективные подходы и предложить их адап-
тацию для улучшения практики в России.

Таким образом, разработка и внедрение новой методологии оспаривания сделок, осно-
ванной на современных технологиях и инновационных подходах, является насущной задачей,
которая поможет повысить эффективность процедур банкротства, защитить интересы креди-
торов и улучшить правоприменительную практику.
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Методология исследования и инновационные элементы

 
1. Методология исследования
Методология исследования включает комплексный подход к  анализу и  оспариванию

сделок, используя как традиционные методы, так и современные технологические решения.
Основные этапы и методы исследования следующие:

1.1. Анализ законодательства и правоприменительной практики
– Сбор и систематизация информации: Изучение действующих законодательных актов

и правоприменительных практик в области оспаривания сделок в процедурах банкротства.
– Классификация и сопоставление: Анализ основных категорий сделок и оснований для

их оспаривания. Сравнение подходов в различных юрисдикциях.
1.2. Разработка экономических моделей
– Моделирование и прогнозирование: Использование статистических методов для созда-

ния экономических моделей, оценивающих вероятность успешного оспаривания сделок.
Модели будут учитывать такие параметры, как сумма сделки, время её заключения и юриди-
ческие нарушения.

– Оценка рисков: Определение возможных рисков и последствий оспаривания сделок
для кредиторов и должников.

1.3. Применение инновационных технологий
–  Математические модели и  алгоритмы машинного обучения: Создание и  внедрение

математических моделей, которые будут использоваться для анализа и  прогнозирования
результатов оспаривания сделок.

– AI-алгоритмы: Разработка и применение алгоритмов искусственного интеллекта для
автоматического анализа сделок и выявления потенциальных рисков. Эти алгоритмы будут
обучаться на основе исторических данных и будут включать в себя методы обработки есте-
ственного языка и анализа больших данных.

1.4. Разработка инструментов визуализации данных
– Интерактивные графики и диаграммы: Создание визуализаций для представления дан-

ных и результатов анализа. Это включает в  себя графики, диаграммы и другие визуальные
инструменты, которые помогут в интерпретации данных и принятии решений.

–  Инструменты для интерактивного анализа: Разработка программного обеспечения,
которое позволит пользователям взаимодействовать с данными и моделями в реальном вре-
мени.

2. Инновационные элементы

2.1. Экономическая модель прогнозирования
– Анализ и прогнозирование: Модели будут учитывать не только традиционные пара-

метры, но и новые факторы, такие как экономические тренды и изменения в законодательстве.
Это позволит более точно прогнозировать результаты оспаривания сделок.

–  Кейсы и  сценарии: Моделирование различных сценариев для оценки воздействия
на финансовые результаты и риски для кредиторов.

2.2. Инновационные методы анализа
– Машинное обучение и AI: Внедрение передовых методов машинного обучения и AI для

автоматизации процесса анализа сделок. Это позволит выявлять закономерности и аномалии,
которые трудно обнаружить традиционными методами.

– Анализ больших данных: Использование больших данных для создания более точных
и обоснованных прогнозов.
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2.3. Визуализация данных
– Интерактивные панели: Разработка инструментов для создания интерактивных пане-

лей, которые позволяют пользователям визуализировать и анализировать данные в удобном
формате.

– Анализ в реальном времени: Внедрение технологий для анализа и визуализации данных
в реальном времени, что позволит оперативно реагировать на изменения в ситуации.

3. Применение методологии на практике

3.1. Пошаговые инструкции и алгоритмы
– Разработка пошаговых инструкций: Создание детализированных инструкций по при-

менению методов и инструментов, описанных в методическом пособии. Это включает алго-
ритмы для анализа и оспаривания сделок.

3.2. Шаблоны и примеры
– Создание шаблонов: Разработка шаблонов для документов, отчетов и других материа-

лов, связанных с оспариванием сделок.
– Примеры практического применения: Предоставление примеров успешного примене-

ния методов и инструментов в реальных ситуациях.
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Общие положения оспаривания сделок

 
 

Понятие и виды сделок
 

1. Понятие сделки
Сделка – это правовая конструкция, через которую осуществляется волеизъявление сто-

рон с целью создания, изменения или прекращения прав и обязанностей. Сделка является
ключевым элементом гражданского оборота и может охватывать широкий спектр действий,
от простых договоров до сложных корпоративных соглашений.

1.1. Определение сделки
Сделка определяется как действие или совокупность действий, направленных на уста-

новление, изменение или прекращение гражданских прав и обязанностей. В правовом контек-
сте сделка характеризуется следующими основными признаками:

– Волеизъявление сторон: Сделка требует явного или подразумеваемого согласия всех
участников.

– Правовой эффект: Сделка создает, изменяет или прекращает правовые отношения.
– Юридическая цель: Сделка должна преследовать законную цель и соответствовать пра-

вовым нормам.
1.2. Классификация сделок
Сделки классифицируются по  различным критериям, включая их правовую природу,

форму, содержание и цели. Основные виды сделок включают:
1.2.1. По правовой природе:
– Односторонние сделки: Сделки, которые порождают правовые последствия только для

одной стороны, например, завещание.
– Двусторонние сделки: Сделки, которые порождают права и обязанности для обеих сто-

рон, например, договор купли-продажи.
– Многосторонние сделки: Сделки, в которых участвуют более двух сторон, например,

корпоративные соглашения.
1.2.2. По форме:
– Устные сделки: Сделки, для которых не требуется письменная форма, например, аренда

на срок менее одного года.
– Письменные сделки: Сделки, которые должны быть оформлены в письменной форме,

например, договоры купли-продажи недвижимости.
– Нотариально удостоверенные сделки: Сделки, требующие нотариального удостовере-

ния для придания им юридической силы, например, договор дарения недвижимости.
1.2.3. По содержанию:
–  Основные сделки: Сделки, направленные на  создание, изменение или прекращение

прав и обязанностей, например, договор аренды.
–  Подготовительные сделки: Сделки, которые подготавливают заключение основного

договора, например, соглашение о намерениях.
–  Обеспечительные сделки: Сделки, которые обеспечивают выполнение обязательств

по основному договору, например, залог.
1.2.4. По цели и характеру:
–  Коммерческие сделки: Сделки, связанные с  предпринимательской деятельностью,

направленные на получение прибыли, например, торговые контракты.
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– Гражданские сделки: Сделки, не имеющие коммерческой цели и направленные на удо-
влетворение личных потребностей, например, договор займа между физическими лицами.

2. Примеры сделок
2.1. Пример 1: Договор купли-продажи
Договор купли-продажи – это двусторонняя сделка, в рамках которой одна сторона (про-

давец) обязуется передать товар в собственность другой стороне (покупателю), а покупатель
обязуется уплатить за товар оговоренную цену. Эта сделка требует письменного оформления
и может быть предметом оспаривания в случае нарушения условий договора.

2.2. Пример 2: Завещание
Завещание является односторонней сделкой, в которой гражданин (завещатель) опреде-

ляет, как его имущество будет распределяться после его смерти. Завещание должно быть нота-
риально удостоверено для придания ему юридической силы.

2.3. Пример 3: Договор аренды
Договор аренды представляет собой двустороннюю сделку, по  которой арендодатель

предоставляет арендатору имущество для временного использования за определенную плату.
Эта сделка может быть устной или письменной в зависимости от срока аренды.

2.4. Пример 4: Договор займа
Договор займа – это сделка, в рамках которой одна сторона (заимодавец) передает другой

стороне (заемщику) деньги или другие вещи, которые должны быть возвращены в определен-
ный срок. Такая сделка может быть как коммерческой, так и гражданской.



Н.  Амирханян.  «Оспаривание сделок при банкротстве: целесообразность и минимизация рисков»

12

 
Юридические основания для оспаривания

 
Оспаривание сделок в рамках процедур банкротства или в иных правовых контекстах

основано на  определенных юридических основаниях, предусмотренных законодательством.
Эти основания могут варьироваться в зависимости от юрисдикции, но в большинстве случаев
они включают нарушения правовых норм, злоупотребления и другие неправомерные действия.
В данном разделе рассмотрим основные юридические основания для оспаривания сделок.

1. Нарушение закона

1.1. Сделки, противоречащие законодательству
Если сделка противоречит действующему законодательству, она может быть признана

недействительной. Это может включать:
Нарушение норм обязательного законодательства: Сделка, заключенная с нарушением

норм, обязательных для исполнения (например, сделка с целью уклонения от уплаты налогов).
Нарушение публичного порядка: Сделка, которая нарушает общественные интересы или

моральные нормы (например, сделки, заключенные с целью осуществления преступной дея-
тельности).

1.2. Сделки, заключенные в нарушение требований формы
Некоторые сделки требуют соблюдения определенной формы для их юридической силы:
Письменная форма: Сделки, которые по  закону должны быть оформлены письменно,

но были заключены устно.
Нотариальное удостоверение: Сделки, требующие нотариального удостоверения,

но не прошедшие эту процедуру (например, договоры дарения недвижимости).

2. Отсутствие воли или дееспособности сторон

2.1. Сделки, заключенные под воздействием ошибки, обмана или насилия
Если одна из сторон заключает сделку под воздействием ошибки, обмана или насилия,

такая сделка может быть оспорена:
Ошибка: Существенная ошибка, касающаяся обстоятельств сделки (например, ошибка

в понимании предмета сделки).
Обман: Злонамеренные действия одной стороны, направленные на введение другой сто-

роны в заблуждение.
Насилие: Принуждение одной стороны к заключению сделки.
2.2. Отсутствие дееспособности
Если одна из сторон сделки не обладала необходимой дееспособностью (например, в слу-

чае с  несовершеннолетними или недееспособными лицами), сделка может быть признана
недействительной.

3. Сделки, направленные на уклонение от исполнения обязательств

3.1. Сделки с целью уклонения от уплаты долгов
Если сделка была заключена с целью уклонения от выполнения обязательств перед кре-

диторами, она может быть оспорена:
Сделки, совершенные в  преддверии банкротства: Сделки, направленные на  сокрытие

имущества перед началом процедуры банкротства.
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