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Аннотация
В книге подробно описана технология организации подбора

недвижимости. Представлены: понятие, цели и задачи, виды
и типы, процедура подбора, источники подбора, роль агента
(риелтора) при подборе недвижимости, преимущества и
недостатки. Практическая часть книги – ссылки на видео-эфир
по подбору и чек-листы по оценке подбора недвижимости.
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Организация подбора

недвижимости
 

Подбор недвижимости – это процесс выбора подходяще-
го объекта недвижимости для покупки, аренды или инве-
стирования. Он включает в себя множество этапов, начиная
от определения целей и бюджета, заканчивая анализом рын-
ка и выбором наиболее подходящего варианта.

Организация подбора недвижимости включает в себя це-
лый ряд аспектов, которые необходимо учесть при оказании
услуг в данной сфере. К ним относятся:

1.Анализ потребностей клиента.

На первом этапе важно понять, какой объект недвижимо-
сти интересует клиента, для каких целей он планирует его
использовать, а  также какими средствами располагает для
осуществления покупки или аренды.

2. Поиск подходящих вариантов.

Для этого необходимо использовать различные источни-
ки информации, такие как базы данных агентств недвижи-



 
 
 

мости, сайты объявлений, социальные сети, а также личные
контакты специалистов.

3. Оценка и сравнение объектов.

После того, как будут найдены подходящие варианты,
необходимо провести их тщательную проверку на предмет
юридической чистоты, технического состояния, а также оце-
нить их рыночную стоимость.

4. Просмотр объектов недвижимости

Клиент вместе со  специалистом посещает отобранные
объекты, чтобы оценить их вживую и принять окончатель-
ное решение о выборе.

5. Сопровождение сделки.

После выбора объекта недвижимости специалист по под-
бору недвижимости должен сопровождать сделку от начала
до конца, включая подготовку всех необходимых докумен-
тов, проведение переговоров с продавцом, а также контроль
за процессом передачи прав собственности.

Преимущества организации подбора недвижимости за-
ключаются в следующих аспектах:



 
 
 

– Экономия времени и сил клиента. Специалистам по под-
бору недвижимости гораздо проще ориентироваться в мно-
гообразии объектов, знают все тонкости и нюансы рынка, что
позволяет им быстро находить оптимальные варианты для
своих клиентов.

– Обеспечение безопасности сделки. Профессионалы, за-
нимающиеся подбором недвижимости, проверяют юридиче-
скую чистоту объектов, что сводит к минимуму риск мошен-
ничества и непредвиденных обстоятельств.

– Индивидуальный подход к клиенту. Специалисты учи-
тывают все пожелания и потребности клиента, предлагая ему
наиболее подходящие и выгодные варианты недвижимости.

Критерии запроса на подбор недвижимости

1. Выбор района

Первый шаг при подборе недвижимости – это выбор райо-
на. Необходимо определиться с тем, где вы хотите жить и ка-
кие требования у вас к окружающей среде. Например, если
вы любите активный образ жизни и хотите быть рядом с цен-
тром города, то вам подойдет район с развитой инфраструк-
турой и транспортной доступностью. Если же вы предпочи-



 
 
 

таете спокойную жизнь и тишину, то лучше выбрать район
за городом или в тихом районе города.

2. Тип недвижимости

Существует множество типов недвижимости: квартиры,
дома, таунхаусы, коттеджи и т. д. Каждый тип имеет свои
особенности и преимущества. Например, квартиры обычно
более доступны по цене, но не всегда имеют свой участок
земли. Дома и таунхаусы обычно более комфортны и про-
сторны, но стоят дороже. Коттеджи могут быть расположе-
ны в живописных местах и иметь свою территорию, но могут
быть дороже.

3. Цена

Второй важный критерий – это цена. Необходимо опреде-
лить свой бюджет и выбрать объекты недвижимости, кото-
рые соответствуют вашим финансовым возможностям. Важ-
но помнить, что цена – это не единственный фактор, кото-
рый нужно учитывать при выборе недвижимости.

4. Состояние объекта

Третий критерий  – это состояние объекта. Необходимо
оценить состояние дома или квартиры, в котором вы хоти-



 
 
 

те жить. Проверьте, есть ли проблемы с коммуникациями,
насколько хорошо работает сантехника и электрика, есть ли
ремонт и т. д.

5. Инфраструктура

Четвертый критерий – это инфраструктура. Оцените, ка-
кие объекты инфраструктуры находятся рядом с вашим бу-
дущим жильем. Это могут быть школы, детские сады, мага-
зины, парки и т. д. Также обратите внимание на транспорт-
ную доступность и наличие общественного транспорта.

6. Юридические аспекты

Пятый критерий – юридические аспекты. Убедитесь, что
объект недвижимости находится в собственности продавца
или имеет все необходимые документы для продажи. Также
проверьте, нет ли каких-либо ограничений на продажу объ-
екта недвижимости.

7. Репутация продавца

Шестой критерий  – репутация продавца. Поинтересуй-
тесь у продавца, есть ли у него хорошая репутация на рын-
ке недвижимости и какие отзывы о нем можно найти в ин-
тернете. Это поможет вам убедиться в том, что вы покупаете



 
 
 

недвижимость у надежного продавца.

8. Общение с продавцом

Седьмой критерий – общение с продавцом. Спросите его
о технических характеристиках объекта, его истории и дру-
гих важных деталях. Это поможет убедиться в том, что вы
выбрали правильный объект недвижимости.

9. Соседи

Соседи – это еще один важный фактор при выборе квар-
тиры или дома. Пообщайтесь с  соседями, узнайте, какие
у них отношения в доме. Если у вас есть дети, то выбирай-
те квартиру или дом, где соседи будут доброжелательными
и спокойными.

Для того чтобы правильно подобрать недвижимость,
следует следовать нескольким рекомендациям:

– Определить свои потребности и финансовые возможно-
сти.

–  Выбрать район с  хорошей инфраструктурой и  транс-
портной доступностью.

– Определить тип жилья (квартира или дом).
– Определить площадь жилья в  соответствии с вашими



 
 
 

потребностями.
– Оценить стоимость жилья на рынке.
– Проверить юридическую чистоту сделки.
– Обратиться к надежному продавцу.
– Заключить договор купли-продажи и произвести опла-

ту.
– Получить документы на право собственности на жилье.

В целом, подбор недвижимости – это сложный процесс,
который требует знаний и опыта в области недвижимости.
Однако, если правильно подготовиться к этому процессу, то
сможете выбрать наиболее подходящий объект недвижимо-
сти для своих целей и получить максимальную выгоду от по-
купки или аренды.



 
 
 



 
 
 

 
Цели и задачи подбора

недвижимости
 

Подбор недвижимости – это процесс поиска и выбора под-
ходящего объекта недвижимости для покупки, аренды или
инвестирования. Этот процесс может быть сложным и тру-
доемким, но он является важным этапом в жизни многих
людей. Рассмотрим цели и задачи подбора недвижимости.

Цели подбора недвижимости

Цели и  задачи этого процесса могут быть различными
в зависимости от того, кто является клиентом – частное ли-
цо, компания или инвестор.

1. Цели частного лица:
– Покупка жилья для себя и своей семьи
– Выбор квартиры или дома для инвестиций
– Поиск недвижимости для сдачи в аренду

2. Цели компании:
– Аренда офиса или склада
–  Приобретение недвижимости для открытия филиала

или представительства



 
 
 

– Инвестирование в коммерческую недвижимость

3. Цели инвестора:
– Инвестиции в недвижимость с целью получения дохода

от аренды или продажи
–  Участие в  инвестиционных проектах, связанных

с недвижимостью

Задачи подбора недвижимости

1. Определение критериев выбора недвижимости: это мо-
гут быть такие факторы, как местоположение, площадь, це-
на, состояние объекта и т. д.

2. Оценка рынка недвижимости в  выбранном регионе:
необходимо изучить цены на недвижимость в данном регио-
не, чтобы определить, какие объекты могут соответствовать
критериям выбора.

3. Поиск подходящих объектов: для этого можно исполь-
зовать различные источники информации, такие как интер-
нет-ресурсы, рекламные объявления и т. п.



 
 
 

 
Конец ознакомительного

фрагмента.
 

Текст предоставлен ООО «Литрес».
Прочитайте эту книгу целиком, купив полную легальную

версию на Литрес.
Безопасно оплатить книгу можно банковской картой Visa,

MasterCard, Maestro, со счета мобильного телефона, с пла-
тежного терминала, в салоне МТС или Связной, через
PayPal, WebMoney, Яндекс.Деньги, QIWI Кошелек, бонус-
ными картами или другим удобным Вам способом.

https://www.litres.ru/chitat-onlayn/?art=70198156
https://www.litres.ru/chitat-onlayn/?art=70198156

	Организация подбора недвижимости
	Цели и задачи подбора недвижимости
	Конец ознакомительного фрагмента.

