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Денис Абрамовских
Как заработать на цифровых

товарах в США. Амазон
перспективы продаж на зарубежных

рынках. Инструкция к действию
1 Введение
1.1 Почему открытие бизнеса в США на Амазоне?
Открытие бизнеса на Амазоне в США представляет собой отличную возможность для

предпринимателей, желающих расширить свой бизнес и получить доступ к огромной аудито-
рии покупателей. Амазон является одной из крупнейших онлайн-платформ в мире, и его попу-
лярность и влияние только растут.

Существует несколько причин, почему открытие бизнеса на Амазоне в США может быть
выгодным и перспективным решением.

1.1.1 Огромный рынок и аудитория
США является одним из крупнейших рынков в мире, и Амазон является одной из самых

популярных платформ для онлайн-продажи товаров в этой стране. Миллионы покупателей
посещают Амазон ежедневно в поисках различных товаров. Открытие бизнеса на Амазоне дает
вам возможность достичь огромной аудитории и увеличить свои продажи.

1.1.2 Простота и удобство использования платформы
Амазон предоставляет предпринимателям простой и удобный интерфейс для управления

своим бизнесом. Вы можете легко создать аккаунт продавца, настроить свой профиль и начать
продавать товары всего за несколько простых шагов. Платформа также предлагает различные
инструменты и функции для управления инвентарем, обработки заказов и установки цен.

1.1.3 Возможность продажи товаров из Китая
Китай является одним из крупнейших производителей товаров в мире, и многие пред-

приниматели заинтересованы в продаже китайских товаров на Амазоне. Открытие бизнеса на
Амазоне в США дает вам возможность установить контакты с поставщиками из Китая и прода-
вать их товары на платформе. Это может быть выгодным решением, так как китайские товары
обычно имеют низкую стоимость производства и высокую популярность среди покупателей.

1.1.4 Возможность продажи цифровых товаров
Помимо продажи физических товаров, Амазон также предоставляет возможность про-

дажи цифровых товаров, таких как электронные книги, музыка, видео, программное обеспе-
чение и многое другое. Это открывает новые возможности для предпринимателей, которые
могут создавать и продавать свои собственные цифровые продукты на Амазоне.

1.1.5 Мощные инструменты продвижения
Амазон предоставляет различные инструменты и функции для продвижения ваших това-

ров на платформе. Вы можете использовать оптимизацию листингов и ключевых слов, реклам-
ные кампании на Амазоне, а также социальные сети и блоги для привлечения большего коли-
чества покупателей. Эти инструменты помогут вам увеличить видимость и продажи ваших
товаров.

1.1.6 Удобная система управления и развития бизнеса
Амазон предоставляет удобную систему управления и развития бизнеса. Вы можете легко

отслеживать и управлять своим инвентарем, обрабатывать заказы, анализировать продажи и
отчетность. Кроме того, вы можете управлять отзывами и рейтингами своих товаров, что помо-
жет вам улучшить свою репутацию и привлечь больше покупателей.
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Открытие бизнеса на Амазоне в США представляет собой отличную возможность для
предпринимателей, которые хотят расширить свой бизнес и достичь новых высот. С помощью
этой платформы вы можете продавать как физические, так и цифровые товары, привлекать
больше покупателей и увеличивать свои продажи.

1.2 Преимущества продажи товаров из Китая на Амазоне
Продажа товаров из Китая на платформе Амазон предоставляет множество преимуществ

для предпринимателей. Китай является одним из крупнейших производителей товаров в мире,
и его товары пользуются популярностью у потребителей во многих странах. В этом разделе мы
рассмотрим основные преимущества продажи товаров из Китая на Амазоне.

1.2.1 Широкий ассортимент товаров
Одним из главных преимуществ продажи товаров из Китая на Амазоне является огром-

ный выбор товаров. Китай предлагает широкий ассортимент товаров различных категорий,
начиная от электроники и бытовой техники до одежды и аксессуаров. Это позволяет пред-
принимателям выбирать товары, которые наиболее востребованы на рынке и могут принести
высокую прибыль.

1.2.2 Низкая стоимость товаров
Еще одним преимуществом продажи товаров из Китая на Амазоне является их низкая

стоимость. Китайские производители предлагают товары по конкурентоспособным ценам, что
позволяет предпринимателям получать высокую маржу при продаже на Амазоне. Это особенно
важно для новых бизнесов, которым нужно установиться на рынке и привлечь клиентов своими
конкурентоспособными ценами.

1.2.3 Высокое качество товаров
Китайские товары известны своим высоким качеством и надежностью. Китайские произ-

водители постоянно совершенствуют свои технологии и процессы производства, чтобы пред-
ложить потребителям товары высокого качества. Это позволяет предпринимателям продавать
надежные и качественные товары на Амазоне, что способствует удовлетворенности клиентов
и повторным покупкам.

1.2.4 Гибкие условия сотрудничества
Китайские производители обычно готовы предложить гибкие условия сотрудничества

предпринимателям, которые хотят продавать их товары на Амазоне. Это может включать низ-
кий минимальный заказ, возможность заказывать товары по мере необходимости и даже воз-
можность создания собственного бренда на основе существующих товаров. Гибкие условия
сотрудничества позволяют предпринимателям эффективно управлять своим бизнесом и адап-
тироваться к изменениям на рынке.

1.2.5 Легкость доставки и логистики
Китай имеет развитую систему доставки и логистики, что облегчает предпринимателям

доставку товаров на склады Амазона. Существуют множество компаний, специализирующихся
на международной доставке товаров из Китая, которые предлагают надежные и быстрые услуги
доставки. Это позволяет предпринимателям сосредоточиться на развитии своего бизнеса, не
беспокоясь о сложностях доставки товаров.

1.2.6 Возможность масштабирования бизнеса
Продажа товаров из Китая на Амазоне предоставляет предпринимателям возможность

масштабировать свой бизнес. Китай предлагает огромное количество товаров, которые можно
добавить в ассортимент, и предприниматели могут постепенно расширять свой бизнес, добав-
ляя новые товары и категории. Это позволяет предпринимателям увеличивать свою прибыль
и развивать свой бизнес на Амазоне.

Продажа товаров из Китая на Амазоне предоставляет предпринимателям множество пре-
имуществ, включая широкий ассортимент товаров, низкую стоимость, высокое качество, гиб-
кие условия сотрудничества, легкость доставки и возможность масштабирования бизнеса. Эти
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преимущества делают продажу товаров из Китая на Амазоне привлекательным вариантом для
предпринимателей, желающих открыть свой бизнес в США на этой платформе.

1.3 Преимущества продажи цифровых товаров на Амазоне
Продажа цифровых товаров на Амазоне предоставляет множество преимуществ для

предпринимателей. В этом разделе мы рассмотрим основные преимущества продажи цифро-
вых товаров на платформе Амазон.

1.3.1 Глобальная аудитория
Одним из главных преимуществ продажи цифровых товаров на Амазоне является доступ

к глобальной аудитории. Амазон является одной из самых популярных онлайн-платформ в
мире, и ежедневно миллионы пользователей посещают этот сайт в поисках различных товаров.
Благодаря этому, вы сможете предложить свои цифровые товары широкому кругу потенциаль-
ных покупателей со всего мира.

1.3.2 Минимальные затраты на производство и доставку
Продажа цифровых товаров на Амазоне позволяет существенно сократить затраты на

производство и доставку товаров. В отличие от физических товаров, цифровые товары не тре-
буют производства, упаковки и отправки. Все, что вам нужно сделать, это создать цифровой
файл и загрузить его на платформу Амазон. Это значительно упрощает процесс продажи и
позволяет сосредоточиться на создании качественного контента.

1.3.3 Быстрая и простая доставка
Еще одним преимуществом продажи цифровых товаров на Амазоне является быстрая

и простая доставка. После покупки цифрового товара, покупатель может сразу же скачать его
с платформы Амазон. Это означает, что покупатель получает доступ к товару мгновенно, без
необходимости ждать доставки. Быстрая доставка цифровых товаров повышает удовлетворен-
ность покупателей и способствует повторным покупкам.

1.3.4 Возможность автоматизации процесса продажи
Продажа цифровых товаров на Амазоне также предоставляет возможность автоматиза-

ции процесса продажи. Платформа Амазон предлагает различные инструменты и функции,
которые позволяют автоматизировать процессы управления заказами, установки цен, управ-
ления инвентарем и многие другие. Автоматизация позволяет сэкономить время и ресурсы, а
также повысить эффективность бизнеса.

1.3.5 Возможность масштабирования бизнеса
Продажа цифровых товаров на Амазоне предоставляет возможность масштабирования

бизнеса. Вы можете создать неограниченное количество листингов для различных цифровых
товаров и продавать их одновременно. Благодаря глобальной аудитории и возможности автома-
тизации, вы можете расширить свой бизнес и увеличить объем продаж. Это позволяет достичь
большей прибыли и роста вашего бизнеса.

1.3.6 Низкие затраты на хранение и обслуживание
Продажа цифровых товаров на Амазоне также позволяет снизить затраты на хранение и

обслуживание товаров. В отличие от физических товаров, цифровые товары не требуют физи-
ческого пространства для хранения и не подвержены риску повреждения или устаревания. Это
позволяет сэкономить на затратах, связанных с арендой склада, упаковкой и обслуживанием
товаров.

Продажа цифровых товаров на Амазоне предоставляет предпринимателям множество
преимуществ, включая доступ к глобальной аудитории, минимальные затраты на производство
и доставку, быструю и простую доставку, возможность автоматизации процесса продажи, воз-
можность масштабирования бизнеса и низкие затраты на хранение и обслуживание. Эти пре-
имущества делают продажу цифровых товаров на Амазоне привлекательным вариантом для
предпринимателей, желающих развивать свой бизнес в онлайн-среде.

2 Подготовка к открытию бизнеса на Амазоне
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2.1 Выбор товара для продажи на Амазоне
Выбор правильного товара для продажи на Амазоне является одним из ключевых шагов

при подготовке к открытию бизнеса на этой платформе. В этом разделе мы рассмотрим
несколько важных аспектов, которые помогут вам принять правильное решение при выборе
товара для продажи.

2.1.1 Анализ рынка
Перед тем, как выбрать товар для продажи на Амазоне, необходимо провести анализ

рынка. Исследуйте популярные категории товаров на платформе и определите, какие из них
наиболее востребованы. Обратите внимание на популярные бренды и продукты, которые
имеют высокий рейтинг и положительные отзывы от покупателей. Это поможет вам понять,
какие товары пользуются спросом и могут быть успешно проданы на Амазоне.

2.1.2 Конкуренция
При выборе товара для продажи на Амазоне необходимо также учитывать уровень кон-

куренции в выбранной категории. Исследуйте других продавцов, которые уже предлагают ана-
логичные товары, и оцените их позицию на рынке. Если конкуренция слишком высока, может
быть сложно привлечь внимание покупателей и достичь успеха. Рекомендуется выбирать кате-
гории средней конкуренции, где есть возможность выделиться среди других продавцов.

2.1.3 Потенциал прибыли
При выборе товара для продажи на Амазоне также важно оценить потенциал прибыли.

Рассчитайте затраты на закупку товара, доставку, упаковку и другие расходы, связанные с про-
дажей. Затем оцените, какую цену вы сможете установить для товара и какой уровень продаж
можно ожидать. Учтите, что на Амазоне есть комиссия за продажу, которая будет влиять на
вашу прибыль. Выбирайте товары, которые имеют хороший потенциал прибыли и позволят
вам достичь желаемого уровня дохода.

2.1.4 Качество товара
Не менее важным фактором при выборе товара для продажи на Амазоне является его

качество. Покупатели на платформе ожидают получить товары высокого качества, поэтому
важно выбирать надежных поставщиков и проверять качество товаров перед отправкой на
склад Амазона. Плохое качество товара может негативно сказаться на вашей репутации и при-
вести к негативным отзывам от покупателей.

2.1.5 Уникальность товара
Хорошим подходом при выборе товара для продажи на Амазоне является поиск уни-

кальных продуктов, которые будут выделяться среди других. Это может быть товар с уникаль-
ным дизайном, функциональностью или особенностями, которые привлекут внимание поку-
пателей. Уникальные товары могут иметь меньшую конкуренцию и позволят вам создать свою
нишу на рынке.

2.1.6 Перспективы развития
При выборе товара для продажи на Амазоне также рекомендуется учитывать его пер-

спективы развития. Исследуйте рыночные тенденции и прогнозы, чтобы определить, будет ли
спрос на выбранный товар расти в будущем. Выбирайте товары, которые имеют потенциал для
долгосрочного развития и могут обеспечить стабильный доход.

Выводы
Выбор товара для продажи на Амазоне является важным шагом при подготовке к откры-

тию бизнеса на этой платформе. Проведите анализ рынка, оцените уровень конкуренции,
потенциал прибыли, качество товара, его уникальность и перспективы развития. Используйте
эти критерии для принятия обоснованного решения и выбора товара, который будет успешно
продаваться на Амазоне.

2.2 Поиск поставщиков из Китая
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После выбора товара для продажи на Амазоне, следующим шагом является поиск надеж-
ных поставщиков из Китая. Китай является одним из крупнейших производителей товаров в
мире, и многие предприниматели выбирают именно эту страну для закупки товаров для сво-
его бизнеса на Амазоне. В этом разделе мы рассмотрим несколько важных аспектов, которые
следует учесть при поиске поставщиков из Китая.

2.2.1 Исследование рынка и выбор поставщиков
Перед тем, как начать поиск поставщиков из Китая, необходимо провести исследова-

ние рынка и определить требования к товарам, которые вы планируете продавать на Амазоне.
Вы должны знать, какие товары пользуются популярностью среди покупателей, какие харак-
теристики и качество товаров они ожидают, а также какие цены конкуренты устанавливают
на подобные товары. Это поможет вам определиться с выбором поставщиков, которые смогут
предложить вам товары, соответствующие требованиям рынка.

2.2.2 Поиск поставщиков
Существует несколько способов поиска поставщиков из Китая. Один из самых популяр-

ных способов – использование онлайн-платформ и торговых площадок, таких как Alibaba,
AliExpress и Global Sources. Эти платформы предлагают широкий выбор поставщиков и позво-
ляют вам связаться с ними напрямую. Вы можете использовать фильтры и ключевые слова для
уточнения поиска и нахождения поставщиков, специализирующихся на нужных вам товарах.

Кроме того, вы можете обратиться к профессиональным агентам и посредникам, которые
специализируются на поиске и проверке поставщиков из Китая. Эти агенты могут помочь вам
найти надежных поставщиков, провести проверку их надежности и качества товаров, а также
организовать доставку товаров в вашу страну.

2.2.3 Проверка надежности поставщиков
При выборе поставщиков из Китая очень важно обратить внимание на их надежность и

репутацию. Вы можете оценить надежность поставщика, изучив его профиль на онлайн-плат-
форме, проверив отзывы других покупателей и задавая вопросы о качестве товаров, условиях
доставки и возможности возврата товаров.

Также рекомендуется запросить образцы товаров перед заключением сделки с поставщи-
ком. Это позволит вам оценить качество товаров, проверить их соответствие вашим требова-
ниям и убедиться, что поставщик способен предоставить вам товары высокого качества.

2.2.4 Переговоры и заключение сделки
После того, как вы найдете несколько потенциальных поставщиков, следующим шагом

будет проведение переговоров и заключение сделки. Важно обсудить с поставщиком такие
вопросы, как цена, условия доставки, минимальный заказ и возможность дальнейшего сотруд-
ничества.

Не забывайте также о необходимости заключить письменный договор с поставщиком, в
котором будут четко прописаны все условия сотрудничества, включая цены, сроки поставки,
условия оплаты и возможность возврата товаров.

2.2.5 Контроль качества товаров
После заключения сделки с поставщиком, важно установить систему контроля качества

товаров. Вы можете запросить сертификаты качества и соответствия для товаров, а также про-
вести проверку качества при получении товаров на складе. Если вы обнаружите какие-либо
дефекты или несоответствия, свяжитесь с поставщиком и обсудите возможные варианты реше-
ния проблемы.

Также рекомендуется установить долгосрочные отношения с поставщиками и поддержи-
вать регулярную коммуникацию с ними. Это поможет вам укрепить взаимоотношения, решать
возникающие проблемы и обеспечить стабильное снабжение товаров для вашего бизнеса на
Амазоне.
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В этом разделе мы рассмотрели основные аспекты поиска поставщиков из Китая для
вашего бизнеса на Амазоне. Помните, что выбор надежных и качественных поставщиков явля-
ется ключевым фактором успеха вашего бизнеса. Проведите тщательное исследование рынка,
проверьте надежность поставщиков и заключите выгодные сделки, чтобы обеспечить стабиль-
ное развитие вашего бизнеса на Амазоне.

2.3 Регистрация на Амазоне и получение необходимых разрешений
Регистрация на платформе Амазон является первым и самым важным шагом для откры-

тия бизнеса на этой популярной торговой площадке. В этом разделе мы рассмотрим процесс
регистрации на Амазоне и получение всех необходимых разрешений для начала продажи това-
ров.

2.3.1 Регистрация на Амазоне
Для того чтобы зарегистрироваться на Амазоне, вам потребуется аккаунт электронной

почты. Перейдите на официальный сайт Амазон и нажмите на кнопку “Создать аккаунт”.
Заполните все необходимые поля, включая ваше имя, адрес электронной почты и пароль.
После заполнения всех полей, нажмите на кнопку “Продолжить”.

После этого вам будет предложено выбрать тип аккаунта. Если вы планируете продавать
товары на Амазоне, выберите опцию “Продавец”. Затем вам будет предложено ввести допол-
нительную информацию о вашем бизнесе, такую как название компании, адрес и номер теле-
фона. После заполнения всех полей, нажмите на кнопку “Продолжить”.

2.3.2 Получение необходимых разрешений
После успешной регистрации на Амазоне, вам потребуется получить необходимые раз-

решения для начала продажи товаров. В зависимости от типа товаров, которые вы планируете
продавать, могут потребоваться дополнительные разрешения и сертификаты.

2.3.2.1 Разрешения для продажи товаров из Китая
Если вы планируете продавать товары из Китая на Амазоне, вам потребуется получить

следующие разрешения:
Разрешение на импорт товаров из Китая. Для этого вам потребуется обратиться в соот-

ветствующие органы государственной власти и получить необходимые документы, подтвер-
ждающие ваше право на импорт товаров из Китая.

Разрешение на продажу товаров на Амазоне. Для этого вам потребуется пройти про-
цесс верификации вашего аккаунта на Амазоне. Этот процесс включает в себя предоставле-
ние дополнительной информации о вашем бизнесе, такой как налоговые номера и банковские
реквизиты.

2.3.2.2 Разрешения для продажи цифровых товаров
Если вы планируете продавать цифровые товары на Амазоне, вам потребуется получить

следующие разрешения:
Разрешение на продажу цифровых товаров на Амазоне. Для этого вам потребуется

пройти процесс верификации вашего аккаунта на Амазоне и предоставить дополнительную
информацию о вашем бизнесе, такую как налоговые номера и банковские реквизиты.

Сертификаты и лицензии на продажу конкретных типов цифровых товаров. В зависи-
мости от типа цифровых товаров, которые вы планируете продавать, могут потребоваться
дополнительные сертификаты и лицензии. Например, для продажи программного обеспече-
ния может потребоваться наличие соответствующих лицензий.

2.3.3 Подтверждение и активация аккаунта
После предоставления всех необходимых документов и информации, ваш аккаунт на

Амазоне будет рассмотрен и подтвержден. Обычно этот процесс занимает несколько дней.
После подтверждения аккаунта, вам будет предоставлен доступ к панели управления продавца
на Амазоне.
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В панели управления продавца вы сможете настроить свой профиль продавца, доба-
вить информацию о своих товарах, установить цены и настроить способы доставки и возврата
товаров. Также вы сможете отслеживать свои продажи, управлять инвентарем и обрабатывать
заказы.

Регистрация на Амазоне и получение необходимых разрешений являются важными
шагами для успешного открытия бизнеса на этой платформе. При регистрации обязательно
предоставляйте достоверную информацию и следуйте инструкциям Амазон, чтобы избежать
возможных проблем в будущем.

3 Создание аккаунта на Амазоне
3.1 Регистрация на Амазоне
Прежде чем начать продавать товары на Амазоне, вам необходимо зарегистрироваться на

платформе. Регистрация на Амазоне является первым шагом к созданию вашего аккаунта про-
давца. В этом разделе мы рассмотрим процесс регистрации на Амазоне и дадим вам несколько
полезных советов.

3.1.1 Создание учетной записи
Для начала регистрации на Амазоне вам потребуется перейти на официальный сайт Ама-

зона и найти раздел “Продавать на Амазоне”. Затем вам нужно будет выбрать тип аккаунта,
который соответствует вашим потребностям. Амазон предлагает два типа аккаунтов: индиви-
дуальный и профессиональный.

• Индивидуальный аккаунт: этот тип аккаунта подходит для небольших бизнесов или
отдельных продавцов, которые планируют продавать небольшое количество товаров. С инди-
видуальным аккаунтом вы будете платить комиссию за каждую проданную единицу товара.

• Профессиональный аккаунт: этот тип аккаунта рекомендуется для серьезных продав-
цов, которые планируют продавать большое количество товаров. С профессиональным акка-
унтом вы будете платить ежемесячную плату, но комиссия за продажи будет ниже.

После выбора типа аккаунта вам потребуется заполнить регистрационную форму, предо-
ставив необходимую информацию о вашей компании или о вас как индивидуальном продавце.
Будьте внимательны при заполнении формы, так как точность и полнота предоставленной
информации являются важными для успешной регистрации.

3.1.2 Подтверждение личности и информации о компании
После заполнения регистрационной формы вам может потребоваться подтвердить свою

личность и информацию о компании. Амазон может запросить дополнительные документы,
такие как копия паспорта или учредительных документов компании. Убедитесь, что вы предо-
ставляете документы, которые полностью соответствуют требованиям Амазона.

3.1.3 Создание профиля продавца
После успешной регистрации вам будет предложено создать профиль продавца. В про-

филе продавца вы можете предоставить дополнительную информацию о вашей компании,
включая контактные данные, описание бизнеса и логотип. Это поможет покупателям лучше
понять ваш бренд и установить доверие к вашему бизнесу.

3.1.4 Выбор плана подписки и оплата
После создания профиля продавца вам будет предложено выбрать план подписки на Ама-

зоне. Если вы выбрали индивидуальный аккаунт, вам необходимо будет указать информацию
о платежной карте, которая будет использоваться для оплаты комиссий за продажи. Если вы
выбрали профессиональный аккаунт, вам также потребуется указать информацию о платеж-
ной карте для оплаты ежемесячной платы.

3.1.5 Настройка способов доставки и возврата товаров
После завершения регистрации и выбора плана подписки вам будет предложено настро-

ить способы доставки и возврата товаров. Вы можете выбрать различные варианты доставки,
включая использование служб доставки Амазона или своих собственных служб доставки.
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Также вам потребуется настроить политику возврата товаров, чтобы обеспечить удовлетворен-
ность покупателей.

3.1.6 Установка цен и настройка листингов
После настройки способов доставки и возврата товаров вам будет предложено установить

цены на ваши товары и настроить листинги. Цена должна быть конкурентоспособной и учи-
тывать стоимость товара, комиссии Амазона и другие расходы. Также вам потребуется создать
привлекательные листинги, включая описание товара, изображения и ключевые слова, чтобы
привлечь внимание покупателей.

3.1.7 Управление инвентарем и заказами
После завершения всех настроек вы будете готовы начать продавать товары на Амазоне.

Вам потребуется управлять своим инвентарем, обновлять количество товаров в наличии и
обрабатывать заказы, которые будут поступать от покупателей. Будьте внимательны и опера-
тивно отвечайте на запросы покупателей, чтобы обеспечить высокий уровень обслуживания.
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