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        Rechtliche Hinweise & Impressum

    Dieses Werk ist durch das Urheberrecht geschützt. Zuwiderhandlungen werden straf- und zivilrechtlich verfolgt. Außer zum Eigengebrauch ist ohne schriftliche Genehmigung des Autors jegliche – auch auszugsweise – Vervielfältigung und Verbreitung nicht gestattet, sei es
 
 
 	in gedruckter Form,
 
 
 	durch fotomechanische Verfahren,
 
 
 	auf Bild- und Tonträgern,
 
 
 	auf Datenträgern aller Art.
 
 

 
Untersagt ist ebenfalls das elektronische Speichern, insbesondere in Datenbanken, zum Zwecke des verfügbar machen für die Öffentlichkeit, sei es zum individuellen Abruf, zur Wiedergabe auf Bildschirmen oder zum Ausdruck. Dies schließt auch Pod-Cast, Video Stream usw. ein.
 
Das Übersetzen in andere Sprachen ist ebenfalls vorbehalten.
 
Sämtliche Angaben und Anschriften wurden sorgfältig und nach bestem Wissen und Gewissen ermittelt. Trotzdem kann vom Autor und Verlag keine Haftung übernommen werden, da (Wirtschaft) Daten in dieser schnelllebigen Zeit ständig Veränderungen ausgesetzt sind.
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Empfehlung:
 
Weitere Bücher von André Sternberg  

    
        Über den Autor

    Mein Name ist André Sternberg und ich bin Online Unternehmer & Autor. Ich werde des öfteren als Texter engagiert, betreibe mehrere Landingpages und gebe meine Erfahrungen sowie mein Wissen aus dem Bereich Internet-Marketing & Co. Gern in meinen Büchern, Artikeln, Blogs und Kursen weiter.
 

Trage Dich jetzt in meinen Online Newsletter ein und Du bekommst regelmäßig qualitativ hochwertige Informationen, Tipps und Insider Wissen zu oben genannten Themen. Für den Start in das Online Business biete ich Dir meinen kostenlosen “Produkt Erstellung“ Crash-Kurs an. Damit bekommst Du qualitativ hochwertige Tipps von mir, wie Du mit dem Erstellen Deiner eigenen Informationen Produkte schnell Geld verdienen und Dein Business aufbauen kannst.

 


 
 
Melde Dich hier zu meinem Online Newsletter an.
 

 
 
Meine neuen Kurse...
 

 
 

 
 
Produkt Erstellung “Crash-Kurs“, 6 – Tage, kostenlos  
 
Sie erhalten Experten-Wissen von mir, wie Sie mit dem erstellen Ihrer eigenen profitablen Informationsprodukte schnell Geld verdienen und Ihr Business aufbauen können.
 

 
 

 
 
“Affiliate-Marketing-Gewinne“ - Crash-Kurs, 5 – Tage, kostenlos  
 
Sie lernen wie Sie Ihr eigenes äußerst erfolgreiches “Affiliate-Marketing-Geschäft“ starten und bauen, das Ihnen über Jahre sehr gute Einnahmen bringen kann.
 

 
 

 
 
“Guter Kundendienst“ - Crash-Kurs, 5-Tage, kostenlos  
 
Erfahren Sie genau, was einen guten Kunden-Service ausmacht und warum er für den Erfolg Ihres Unternehmens von entscheidender Bedeutung ist.
 

 
 

 
 
WEITERE EMPFEHLUNGEN
 

 
 
Auto Responder:
 
Für einen optimalen Start in Dein Online Business empfehle ich Dir den Autoresponder Dienst von GetResponse. Hier kannst Du ein Konto eröffnen.  
 

 

    
        Einführung

    Ihre E-Mail-Liste in einen Geldverdiener mit passivem Einkommen zu verwandeln ist nicht so schwierig oder zeitaufwendig, wie Sie vielleicht denken.
 

 
 
Täglich verwandeln Tausende von Online-Vermarkter ihre Mailinglisten in leistungsstarke Trichter und haben nicht selten sogar eine eigene Produktlinie!
 

 
 
Viele Führer werden Ihnen sagen, dass es wichtig ist, Ihre Liste zu erstellen, bevor Sie mit der Monetarisierung beginnen. Mit diesem speziellen Bericht können Sie mit Ihrer Abonnenten Basis leicht Geld verdienen, auch wenn Sie gerade erst anfangen.
 

 
 
Weil die Wahrheit ist, das Geld ist wirklich in der Liste.
 

 
 
Ich weiß, Sie haben diesen Satz wahrscheinlich öfter gehört, als Sie zählen möchten, aber es gibt einen guten Grund dafür. Es ist einfach wahr.
 

 
 
E-Mail-Marketing ist nicht nur eine solide, immerwährende Methode zum Aufbau eines Online-Geschäfts, sondern auch eine der einfachsten Möglichkeiten, um Ihr Einkommen zu maximieren, selbst wenn Sie gerade ein Online-Geschäft mit wenig Erfahrung, starten Reichweite.
 

 
 

 
 
E-Mail-Marketing bietet viele weitere Vorteile, darunter:
 

 
 
Sie können sich schnell als Autorität in Ihrem Markt positionieren, noch bevor Sie eine eigene Produktlinie auf den Markt bringen.
 

 
 
Der Aufbau wertvoller Verbindungen und Beziehungen in Ihrem Markt hilft Ihnen dabei, mehr über Ihre Zielgruppe und das zu erfahren, woran sie am meisten interessiert ist. Diese Informationen sind unglaublich wertvoll, insbesondere, wenn es darum geht, wie Sie Ihre Liste am besten mit Partner Angeboten oder Ihrer eigenen Linie monetarisieren können von Produkten oder Dienstleistungen.
 

 
 
Mit einer E-Mail-Liste können Sie auf einfache Weise passives Einkommen generieren, indem Sie Ihre E-Mail-Kampagnen mit hochwertigen Inhalten versorgen, die Ihr Publikum lieben wird, kombiniert mit Aufmerksamkeit starken Angeboten, die umgesetzt werden.
 

 
 
Sie können Ihr Einkommen mit einem vollständigen Autopiloten festlegen, indem Sie eine Marketingstrategie erstellen, die Ihren Abonnenten jeden Monat automatisch neue Inhalte und relevante Angebote sendet.
 

 
 
E-Mail-Marketing kann Ihnen dabei helfen, einen eigenen Stamm aufzubauen, Ihre Zehen in die Gewässer des Affiliate-Marketings zu tauchen, verschiedene Plattformen zu testen und wertvolles Feedback zu generieren, das Ihnen hilft, Ihr eigenes Bestseller-Produkt zu entwickeln.
 

 
 
Es gibt nur sehr wenige Möglichkeiten, die mit dem Gewinnpotential und den unglaublichen Vorteilen des E-Mail-Marketings mithalten können!
 

 
 
In diesem Sonderbericht zeige ich Ihnen, wie Sie schnell und einfach zu den erfolgreichen Listen Erstellern gehören und gleichzeitig das Engagement steigern, Ihren Stamm aufbauen und sich als Vordenker in Ihrem Markt positionieren können.
 

 
 
Also, ohne weitere Verzögerung, lasst uns gleich loslegen!

    
Kapitel 1: Leistungsstarke Anreize

Es ist zwar richtig, dass Sie mit der Monetarisierung Ihrer Liste beginnen können, auch wenn Sie weniger als 100 Abonnenten haben. Je gezielter Ihre Bemühungen zum Erstellen von Listen sind, desto einfacher wird es jedoch, diese Personen in treue Käufer umzuwandeln.


 

Die Größe Ihrer Liste ist nicht die wichtigste Komponente für ein erfolgreiches E-Mail-Marketing. Die Verbindung, die Sie mit diesen Teilnehmern haben, ist alles.


 

Das bedeutet, dass Sie sofort einen Kommunikationskanal öffnen möchten. Sobald jemand Ihre Liste abonniert, sollten Sie Ihre Marke vorstellen und ihnen einen Grund geben, Ihre E-Mails weiterhin abonniert zu halten.


 

Dazu erstellen Sie eine Content-Marketing-Strategie, die Ihre Liste erwärmt und den Abonnenten zeigt, dass Sie bereit sind, ihnen die benötigten Informationen bereitzustellen.


 

Wenn Sie mit Ihrer Liste Geld verdienen, dreht sich alles um Beziehungsmarketing.


 

Sie können das Engagement auf verschiedene Arten steigern. Darauf werde ich in einem späteren Kapitel eingehen. Konzentrieren wir uns zunächst auf die bewährten Methoden zum Erstellen einer zu konvertierenden Squeeze-Seite.


 

Wenn Sie zuvor schon einmal einen Leitfaden oder einen Kurs zum Thema E-Mail-Marketing gelesen haben, wissen Sie wahrscheinlich bereits, wie wichtig eine gut aufgebaute Zielseite ist.


 

Diese Seiten dienen als Einstieg in Ihren Verkaufs Trichter. Sie begrüßen Ihre Besucher, stellen Ihre Marke vor und bieten ihnen einen Anreiz, Ihre Liste zu abonnieren.


 

Anreize sind unglaublich wichtig, weil sie eine Art Bestechung darstellen, die Besucher dazu verleitet, ihren Namen und ihre E-Mail-Adresse preis zu geben.


 

Da so viele Menschen täglich mit E-Mail-basierten Angeboten und Werbung bombardiert werden, ist es mehr als eine Aufforderung, sich ihnen anzuschließen, um sie davon zu überzeugen, Teil Ihres inneren Kreises zu werden.


 

Zum Glück gibt es ein paar einfache Möglichkeiten, eine Zielseite mit hohen Conversions zu erstellen, die garantiert zu Ergebnissen führt.


 

Zuerst Design.


 

Sie möchten, dass Ihre Squeeze-Seite attraktiv ist, aber vor allem mit Ihrem Zielmarkt in Einklang steht.


 

Dies bedeutet, dass Sie einige Zeit damit verbringen möchten, eine leistungsstarke, Aufmerksamkeit starke Überschrift zu erstellen, die Ihren Besuchern sofort mitteilt, was sie davon halten.


 

Um dies zu tun, müssen Sie aus der Perspektive eines durchschnittlichen Besuchers denken. Welche Art von Anreiz-Angebot würde sie wahrscheinlich überzeugen, Ihre Liste zu abonnieren?


 

Die meisten Leute in Ihrem Markt haben wahrscheinlich schon die gleichen Angebote auf den Squeeze-Seiten gesehen.


 

Anreiz-Angebote wie Berichte, E-Books oder E-Mail-basierte Kurse werden häufig verwendet, um Besucher dazu zu motivieren, sich einer Liste anzuschließen. Wenn Sie jedoch ihre Aufmerksamkeit auf sich ziehen möchten, müssen Sie etwas anderes tun - etwas, das auffällt.


 


 

Hier sind einige Ideen, die erwiesenermaßen funktionieren:


 

Bieten Sie eine Checkliste der Schritte an, die zur Erreichung eines Ziels erforderlich sind.


 

Diese Checkliste ist im PDF-Format zum Herunterladen verfügbar und wird sofort nach dem Beitritt einer Person zu Ihrer Liste 
OEBPS/images/neobooks-logo.jpg
books.com

















Bitstream Vera Fonts Copyright
------------------------------

Copyright (c) 2003 by Bitstream, Inc. All Rights Reserved. Bitstream Vera is
a trademark of Bitstream, Inc.


