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        1. Einleitung:

    Sicher haben Sie auch schon Stunden, Tage oder sogar Wochen vor
 
 Ihrem Computer verbracht und nach Möglichkeiten gesucht, mit welchen
 
 Ideen und mit welchen Mitteln man im Internet Geld verdienen, oder
 
 sich sogar eine Existenz aufbauen kann.
 
 Dieser Report soll Ihnen dabei helfen und Tipps geben eine zusätzliche
 
 Einkommensquelle zu generieren oder sogar eine eigene Existenz
 
 aufzubauen.
 
 Im Vordergrund stehen dabei die wertvollen Großhandelsadressen und
 
 Bezugsquellen von Waren aller Art, die unabdingbar sind um erfolgreich
 
 ins Business zu starten. Dazu möchte ich Ihnen einen Spruch mit auf den
 
 Weg geben, der eine wichtige Aussage hat: „Im Einkauf liegt der Segen!“
 
 Dies zu beherzigen ist in der heutigen Zeit enorm wichtig, ja sogar
 
 überlebenswichtig!
 
 Sie können heutzutage in einem Markt voller Konkurrenten nur
 
 überleben, wenn Sie die besten Preise erzielen. Viele Adressen sind
 
 echte Insider-Tipps, die sonst nirgends zu finden sind. Aber schauen Sie
 
 selbst…
  
 
 
 
 

    
2. Ich habe keine Idee. Was kann ich anbieten?

Die ersten Schritte um im Internet Geld zu verdienen führen die meisten
 
 Leute zunächst zu sog. Partnerprogrammen. Vergessen Sie diese recht
 
 schnell! Wenn Sie keine Top-Webseite mit sehr viel Traffic haben,
 
 müssen Sie Unmengen an Werbekosten aufbringen um Besucher auf Ihr
 
 Angebot zu leiten. Dies steht in keinem Verhältnis zum Ertrag den Sie
 
 mit Partnerprogrammen erreichen.
 
 Als bessere Möglichkeit bietet sich der Verkauf von Waren über Ebay an,
 
 am besten jedoch mit einem eigenen Webshop!
 
 
 
 Vorteile Ebay:
  Sie haben viele Besucher, die Ihr Angebot sehen
 
 Nachteile Ebay:
  Sie haben meist viel Konkurrenz um sich herum
 
 
 Vorteile Webshop:
  Sie haben keine Konkurrenz innerhalb Ihres Shops
 
 Nachteile Webshop:
  Sie müssen sich zunächst um Besucher bemühen
 
 
 Daraus folgernd sollte man die ersten Schritte im Verkauf zunächst ruhig
 
 bei Ebay ausprobieren und wenn dies erfolgreich läuft, auf einen eigenen
 
 Webshop umsteigen.
 
 
 
 Was kann man denn nun anbieten?
 
 In diese Frage sollten Sie einige Zeit investieren, denn dies ist die
 
 Grundlage Ihres Erfolges oder Scheiterns.
 
 Das A und O ist: spezialisieren Sie sich!! Finden Sie eine Nische!!
 
 Sie glauben ja nicht, wie weit man sich spezialisieren kann.
 
 Beispiele:
 
 Haushaltsshop. Viel zu allgemein!! Stattdessen ist ein Shop für
 
 Fußmatten, oder Vorhänge, oder Bügeleisen sinnvoll.
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